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1 figho del Nautilus

Diffusore BEW DM-601/53
Prezzo: € 210,00

Dimensioni: 17,5 x 28,6 x 21,9 em (baxp)
Peso:4,0 kg

Distributore: Audiogamma

Via Pietro Calvi 16 - 20129 Milano (M)
Tel.02.55181610 - Fax 02.55.18.19.6|

info@audiogamma.it - www.audiogamma.it

E il pin piccolo della terza serie dei “monitor domestici” 600 firmata
Bowers & Wilkins. Soluzioni tecniche intelligenti, tecnologia d’ avanguardia,
giusto look e grande spessore acustico fanno del DM-601/S3 un acquisto
assolutamente raccomandabile. Soprattutto se seguirete certi consigli. ..

di Gianfranco Machelli

rodurre casse a buon merca-
Pln non &, oggi, pill un pro-

blema. Potrebbero bastare
un buon software, un discreto de-
signer e un capannone in Cina e il
gioco e fatto. Inoltre, il buon mo-
mento del mercato dell’home ci-
nema, che ha triplicato il numero
delle acustiche, ha costretto molte
aziende a industrializzare ancor di
pitl i loro prodotti. Basta vedere le
pagine di SUONO per trovare su
ogni numero degli indubbiamente
notevoli modelli da pavimento a
due e piu vie, a prezzi da realizzo.
Si suppone, si sa: il cinema in ca-
sa richiede spettacolo, non veri-
smo; il CD su lettore DVD econo-
mico vuole indulgenza, non anali-
si. Insomma, non meniamola tanto
per le lunghe: il prodotto indu-
striale ha i suoi vantaggi, maggio-
ri nella convenienza e nella repe-
ribilita; se cercate la fedelta e la

finezza, cercate altrove, ma ad al-
tri prezzi. Vero. Ma non sempre.

Esistono alcune aziende che, pur
costruendo in grandi numeri, non
dimenticano le radici, la cultura
che li ha originati, il fine e i desti-
natari della loro missione: la mu-
sica e gli appassionati di musica.
Tra queste, una delle vette pin alte
¢ sicuramente B&W, Bowers &
Wilkins, dove la ricerca tecnolo-
gia continua e pil avanzata € sem-
pre stata finalizzata al raggiungi-
mento della pil alta fedelta al se-
gnale originale. La realizzazione
del progetto Nautilus € di gran
lunga il traguardo piu alto rag-
giunto da una casa produttrice di
cose audio hi-fi. Le soluzioni ere-
ditate e declinate dal quel magni-
fico progetto, connubio assennato
di tecnica e tecnologia, sono state
equamente e oculatamente distri-
buite sulle varie serie che affolla-
no “I’imperiale catalogo™, che
propone acustiche per audio, au-

| PARTNER IDEALI

Nonostante il prezzo abbordabilis-
simo, 1 DM-601/S3 non sono da
prendere sottogamba. Di piu, ri-
servandogli le giuste attenzioni
potrete cavargli fuori esiti Inso-
spettabili anche dai pit audaci de-
gli ottimisti. Per le sorgenti, i soli-
{1 noti ben suonanti a prezzo uma-
no: Rotel, Marantz, Nad, messi
nell’ordine di decrescente simpa-
tia/sinergia sonica. Per |'amplifi-
cazione vale sostanzialmente
quanto su detto, ma volendo osare
I’osabile, I’impiego di aristocratici
watt di firma (Audio Analogue,
Audiogram, Docet tra gli italiani,
Arcam, Cyrus, Naim, Creek tra gli
inglesi) darebbe al sistema quel
tocco di intrigante eleganza in
grado di sdoganare definitivamen-
te i DM-601/S3 dal recinto del-
I'entry-level, al quale sono sulla
carta relegata solo per motivi di li-
stino. Tutte le elettroniche succita-
te, inoltre, hanno mediamente un
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rassicurante comportamento su
carichi ridotti. E si, perché 1 ba-
bies B&W, pur denunciando 1 tipi-
ci 8 ohm nominali, affondano in
un minimo di 3. Niente di grave,
ma in regime dinamico avere
qualche ampere a spendere in piu
non guasta mail.

Qui sotto, I'Arcam Alpha 7
(45+45 watt con ingresso fono) a
671,00 euro; in basso I’TAudio-
gram MB2 (60+60 watt con in-
gresso fono) a 684,00 euro.

La struttura & in truciolare ma rinforzata in pit punti. Dietro il twee-
ter si nota la cannula trasparente riempita di materiale smorzante che
simula il funzionamento “Nautilus”.
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dio/video, da incasso, da esterni,
da scrivania. Insomma, dove c’&
bisogno di suono, li troverete una
B&W. Premesso che, personal-
mente, non trovo banale nessuna
delle linee di prodotto attualmente
in catalogo (CM, 600 Serie 3,
CDM Nautilus, 800 Nautilus), re-
puto altresi alcuni modelli partico-
larmente azzeccati, quali il CDM-
1 Nautilus, 1'805 Nautilus stan-
dard e Segnature, tanto per citarne
alcuni, e soprattutto i modelli del-
la serie 600, soprattutto il DM-
601 terza serie. Bookshelf com-
patto, ma non micro,
due vie in reflex,
rappresenta la ver-
sione piu aggiornata
di un formato di acu-
stica che fece scuola
negli anni settanta,
poi abbandonato da
molti a favore di
casse piu piccole
(mini) o a torre da
pavimento. Invece il
diffusore da piedi-
stallo o “libreria”
(bookshelf, appunto)

ha una sua validita, soprattutto se
usato... sul piedistallo, quello
adatto, ovviamente.

Una breve analisi del profilo
tecnico, rintracciabile con faci-
litd sul sito della casa di Wor-
thing (www.bwspeakers.com -
info@bwspeakers.com) e tra i
pitl completi ed esaurienti del set-
tore, ci dice che il DM-601 impie-
ga due altoparlanti tecnologica-
mente sofisticati, sia per materiali
impiegati, sia per soluzioni tecni-
che adottate, seppur non spinte al-
I’estrema complicazione, cosi co-
me avviene per 1 mo-
delli top di gamma,
dai quali poi questi,
semplificati, deriva-
no. Il tweeter ¢ una
versione essenziale
di quello presente sul
Nautilus, con carica-
mento a condotto ra-
stremato utile ad as-
sorbire I’energia pro-
vocata dalle onde
posteriori emesse
dall’altoparlante
stesso. Esito finale,

LE CARATTERISTICHE DICHIARATE

Tipo: reflex 2 vie, da piedistallo Altoparianti: 1 tweeter a cupola metal-
lica da 25 mm; 1 medio-basso con cono in Keviar da 130 mm Rispo-
sta in frequenza: 75 Hz - 22 kHz 3 dB Sensibilita: 88 dB Impedenza
nominale: 8 ohm (3,0 ohm minimo) Finiture: vinile rovere chiaro o

ALLA PROVA D’ASCOLTO

portafogli.

Provati in pill occasioni e con diverse partnership, i DM-601/83 mo-
strano sin dalle prime note un carattere, un piglio da grande acustica,
ricca di personalita, spessore armonico, fine attitudine al dettaglio, al-
I’analisi, il tutto raccolto in un’omogeneita di disarmante concretezza.,
Insomma, questi “piccoli” B&W suonano seriamente € suonano come
un vero, grande diffusore B&W. Timbrica relativamente calda, con
alti punteggiati dal puntuale intervento del tweeter, talvolta un po’
giovanilista nel farsi largo nell’emissione, ma sempre attendibile nel
timbro e nella precisione. Il medio & lusinghiero e catturante per tra-
sparenza e naturalezza e vale la pena sostenerlo con compagni di
viaggio di perlomeno pari talento.

Gamma bassa potente e soda, dinamicamente piuttosto dipendente
dall’installazione e dall’ampli. Se messa a punto puo fare veramente
la parte del leone. Una prestazione di grande livello per un piccolo
diffusore dal prezzo ancor pil piccolo. Prestategli orecchio, non il

risposta alle alte pil estesa e puli-
ta. Per davvero.

I1 medio/basso & una specialita
della casa: il Kevlar, tessuto anti-
impatto (ci fanno i giubbetti anti-
proiettile) di brevetto DuPont che
sin dagli anni settanta B&W uti-
lizza per la sua dote di dissipare
le onde concentriche indesiderate
che tendono ad accumularsi nei
materiali tradizionalmente impie-
gati per questo scopo.

Come visto, perlomeno sui dri-
vers, parte essenziale, ma non ’u-
nica a decidere il livello della per-
formance, non si sono operati ri-
sparmi perniciosi. Anzi, ¢ ancora
abbastanza raro trovare altopar-

601/S3. I risparmi pil palesi,
esorcizzati ancora una volta con
grande maestria con escamotage
tecnico/funzionali efficaci, nguar-
dano il cabinet, in truciolare in
luogo dell’MDF e con rivestimen-
to in vinile anziché in vero legno
e con il pannello frontale in mate-
riale composito stampato, rifinito
in modo assolutamente accatti-
vante, con funzione antidiffrattiva.
Il resto rimane allineato su uno
standard qualitativo pressoché
sconosciuto ai (pochi) concorrenti
nella stessa fascia di prezzo. 1
connettori sono degnissimi, come
lo & la realizzazione del crossover,
un dettaglio forse, ma la dice lun-
ga sul modus operandi di un co-
struttore di acustiche. w

frassino nero. lanti cosi raffinati in casse dal co-
sto gia doppio rispetto ai DM-

IN SINTESI In alto | morsetti e in basso il LA COMPATIBILITA
Gli apparecchi che figurano in  crossover sono di qualitd moito  Come accademia vuole, I'installa-

questa rubrica gia fanno parte di
un’elite selezionata ad hoc, ma ¢
indubbio che tornandoci su emer-
gano ulteriori particolari, conside-
razioni, convinzioni che produco-
no una scala di valori ancor pil
precisa rispetto a quella che ave-
vamo al momento di stilare 1 favo-
rities per queste pagine. Bene il
B&W DM-601/S3 & di certo un
prodotto ancor pill valido rispetto
alle valutazioni fatte in preceden-
za. Ha veramente tutto per far
contente piu fasce di appassionati,
cultori del dettaglio o appassionati
di musica. Generoso e docile,
chiede veramente poco per in
cambio veramente tanto. Un con-
siglio alla B&W: ¢ talmente vali-
do che meriterebbe anche un ver-
sione in real wood, con sovrap-
prezzo si capisce. Chi ama il vini-
le sul giradischi, spesso non lo
sopporta sulle casse. Tutto qua.
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maggiore della classe d’apparte-
nenza; il biwiring, anche in casse

economiche pud tornare utile.

| condensatori e le bobine sono
della stessa serie montati anche
sulle linee piu costose.

zione di un diffusore di siffatta
foggia esige un bel paio di piedi-
stalli. La B&W ne ha di suoi, ma
si pud fare, se possibile, anche
sperimentazione con altri diversi
per provenienza, per foggia, mas-
sa, altezza. Ricordate che lo stand
fa parte integrante del sistema dif-
fusore, partecipando pid di quanto

—_ ——

si possa pensare all’equilibrio to-
nale e timbrico finale.

Altro aspetto, il posizionamento
in ambiente. Perlomeno 30-40
centimetri lontano da pareti di
fondo e angoli. Se non li utilizzate
in biwiring, pratica che aiuta mol-
to il controllo degli altoparlanti,
togliete i ponticelli metallici e so-
stituiteli con spezzoni di cavo,
magari dello stesso tipo impiegato
per il collegamento tra ampli e
casse.

Oppure richiede al SUONOpoint
pid vicino i nostri ponticelli ART,
di indubbia efficacia.Cosi facendo
otterrete un maggior controllo in
gamma bassa, maggior contrasto
dinamico nei dettagli ¢ un fuoco
prospettico piu certo.

li cestello del woofer & un chiaro
esempio del trasferimento di

know.how dalle serie top di gam-
ma a quelle economiche: dise-
gno efficace e materiali “nobili”.
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